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Bei Automotive rollen die Projekte

Die Automotive-Branche ist ein Markt mit Wachstumschancen 

sowohl im OEM- als auch im Supplier-Bereich. Bei der positiven 

Auftragslage haben Freiberufl er die Wahl: ob Hersteller, Zuliefe-

rer oder Dienstleister - die Automobilindustrie bleibt ein Projekt-

markt mit Auftrags-Chancen für aktuelle Skills.
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Freelancer im Automotive-Markt starten durch

Der Bedarf an IT-Freiberufl ern in der Automotive-Branche ist 

hoch. Allerdings sind die Anforderungen laut Henzler in den letz-

ten Jahren gestiegen: Für Aufträge müssen das Interesse am 

Produkt, Erfahrungen und Spezial-Kenntnisse stimmen.

06

Embedded Champions der Industrie

Embedded Systems gelten als wichtiges strategisches Wachs-

tumsfeld im ITK-Bereich. Die verarbeitende Industrie erzielt 

rund 80 Prozent ihrer Wertschöpfung mit Produkten, die einge-

bettete Systeme enthalten. Systementwickler und Projektleiter 

schöpfen an der Quelle.
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IT-Aufträge: München ist der Gipfel 

Die weiß-blaue Erfolgsgeschichte der IT-Branche in der Münchner 

Region geht weiter. IT-Freiberufl er stehen ganz oben – und der Trend 

zu Externen setzt sich fort. Doch die Anforderungen an branchenspe-

zifi sche Kenntnisse sind in der Regel recht hoch. Daher ist es gut, mit 

einem gehörigen Maß an technischem Wissen zu punkten.
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Ingo Glaser 

Managing Director GECO Systems GmbH 

IT-Zertifi zierung: 
Wert für Projekte und Aufträge 

Auch in Zeiten knapper Skill-Verfügbarkeit legen Projektleiter beim 

Einsatz freiberufl icher Mitarbeiter hohen Wert auf den objektiven 

Nachweis von Fachwissen. Wichtig neben fachlichen Kompetenzen 

sind jedoch auch mentale Eigenschaften – die Soft Skills – der Projekt-

mitarbeiter.
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Dr. Benno Grunewald

Rechtsanwalt aus Bremen 

Von der Betriebsprüfung zur Steuerfahndung 
– oft nur ein kleiner Schritt

Früher oder später wird jeder Selbständige das Erlebnis einer Be-

triebsprüfung haben. Und auch wenn sich die meisten Selbstän-

digen keiner Schuld bewusst sind – und daher auch überhaupt nicht 

damit rechnen – droht die Fahndung.
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Harry Weiland

casestudies.biz

Case Study - Visitenkarte mit Inhalt 

Freiberufl er tun sich mit Eigenvermarktung oft schwer. Das 

muss nicht sein. Case Studies sind geeignet, die eigene Leis-

tungsfähigkeit unter Beweis zu stellen. Freiberufl er können gut 

in eigener Sache die Werbetrommel rühren, denn sie verfügen 

über die wichtigste Voraussetzung dazu: Gelungene Projekte. 
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Lars Zimmermann

Coach

Machen Sie auch Termine
bis der Arzt kommt?

Die Anzahl der Akquisitionstermine ist wichtig für den Akquisee-

rfolg von IT-Freiberufl ern. Schließlich gilt: Ohne Fleiß kein Preis. 

Aber: Wie hoch ist die Erfolgsquote? Steht der Aufwand mit dem 

Ertrag in einem optimalen Verhältnis? Und: Nutzen Freiberufl er die 

Termingespräche wirklich sinnvoll?
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